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Eigenbootservice Aktie 2009

Na zes dagen op de Hiswa te Water te hebben gestaan samen met Bootjournaal

hebben wij gezien wat er speelt in de watersport. De ene stand na de andere was goed gevuld
met allerlei artikelen en informatie voor de watersporter. De mooiste aanbiedingen tegen de
scherpste prijzen. Dat er nog genoeg gekocht wordt, hebben wij van dichtbij mogen aanschouwen.

De consument kijkt rond en vergelijkt de producten op kwaliteit en prijs. Tijdens de beurs zag je
prijzen dalen als de concurrent collega een net iets betere beursaanbieding had.

Op de steigers was het soms oppassen dat je niet in het water terecht kwam door de grote
horde mensen. Vooral bij de grote en dure schepen was het dringen. Voor velen is gezien
worden ook belangrijk.

De botenbladen waren goed vertegenwoordigd, de een na de ander kwam even langs om te
www.adrichem-touw.nl praten over adverteren in hun blad dat natuurlijk beter is. Natuurlijk blijft onze voorkeur uitgaan
naar ons blad ‘Bootjournaal’ .

Jammer is dat er een groot aantal watersporters alleen maar komen klagen over de commerciéle
pechhulp. Als reden geven zij op dat ze toch niet komen als de nood aan de man is. Hier komen
we later op terug.

Eigenbootservice heeft met diverse bedrijven afspraken gemaakt om te komen praten over deel-
name als aangesloten leverancier bij onze organisatie.

Na zoveel acties te hebben gezien op de Hiswa te Water kunnen wij niet achterblijven.

Als u zich nu opgeeft als lid van Eigenbootservice is uw Eigenbootservice-pas ruim |5 maanden
geldig, dus tot | Januari 2010.

U kunt zich hiervoor aanmelden bij www.eigenbootservice.nl
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Aangesloten bij Eigen boot service:

Jachtmakelaardij de Maas

Jachtmakelaardij de Maas biedt je alle diensten die betrekking hebben tot de aanschaf of de verkoop
van je jacht. Hun specialisatie ligt bij werfgebouwde motorjachten, in goede staat verkerende klassieke
schepen en varende woonschepen.

Zakelijk, transparant en servicegericht zijn de steekwoorden. Door de koppeling met de full service jach-
thaven kunnen ze je ‘op maat’ service bieden.

Het totale schepenaanbod en de complete diensten van de jachthaven staan gepubliceerd en beschreven
op de website www.jachthaven-demaas.nl, te samen met de bijpehorende complete documentatie. Voor
vragen of opmerkingen zitten de medewerkers zeven dagen per week voor je klaar.Hieronder zie je een
greep uit het botenaanbod.

Kijk voor meer informatie op www.jachtmakelaardij-demaas.nl

Op www.eigenbootservice.nl kun je niet alleen nuttige informatie vinden
over het bedrijf, maar ook vragen, ervaringen en ideeén uitwisselen met
andere bootliefhebbers via het forum. Tevens is er een speciale ‘marktp-
laats’ voor alles wat met boten te maken heeft. Dit is de ideale plek om uw
boot(attributen) te koop aan te bieden of juist iets aan te schaffen.
Beide services zijn gratis.
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Verkoop gebruikte boten moeizamer

Het wordt voor een booteigenaar steeds moeilijker om de gebruikte boot te verkopen. Er is nog steeds genoeg vraag naar
een gebruikt jacht, maar kopers doen er steeds langer over voor ze een beslissing nemen. Eigenbootservice verkoopt zelf ook
gebruikte schepen en geeft aan dat verschillende factoren een rol spelen bij de moeizamere verkoop.

Een belangrijke reden voor de langzamere verkoop van een gebruikte boot is de opkomst van het intemet. Potentiéle kopers hebben hierdoor snel
een compleet beeld van wat er op dat moment op de markt te verkrijgen is. Hierdoor kunnen ze niet alleen gemakkelijk prijzen vergelijken, ze kunnen
nog beter op zoek naar het schip dat ze heel graag willen hebben. De keuze voor de koper is veel groter geworden, waardoor het aankoopproces flink
is verlengd. Volgens Eigenbootservice maken geinteresseerde watersporters tegenwoordig veel langere lijsties met potentiéle aankopen. Ook dit komt
omdat ze door internet veel beter welk type schip waar ligt en waar ze wel eens willen kijken. De kopers gaan dus veel schepen af voor ze een keuze
maken voor een type schip. Eigenbootservice merkt dat sommige potentiéle kopers een schip wel drie keer bezichtigen voor ze een definitieve beslissing
nemen om een boot wel of niet aan te schaffen.

Deze ontwikkelingen zorgen er voor dat er voor makelaars steeds meer tijd gaat zitten in de verkoop van een boot. Ook omdat het voor consumenten
lastiger is geworden om een geschikte lening van de bank te krijgen voor de aanschaf van een boot. Bovendien weten consumenten door te zoeken via
interet precies wat de prijzen voor vergelijkbare schepen zijn, waardoor het voor makelaars lastiger wordt om schepen te verkopen.

De verhouding tussen de prijs en de kwaliteit van een boot wordt hierdoor steeds beter, waardoor de kans groter is geworden dat een koper van een
gebruikt schip ook echt waar voor zijn geld krijgt. Eigenbootservice heeft enkele occasions in de verkoop liggen. Het gaat hierbij onder meer om een
Super van Craft uit 1978 en een Valk Kruiser uit 1995.

Beide boten zijn uiteraard nog steeds in goede staat en gezien de kwaliteit van het jacht niet duur. Voor meer informatie over deze en andere gebruikte
boten kunt u kijken op www.eigenbootservice, of bellen met 06-187-087-26.

Specificaties Super van Craft

Oppervlakte: 16,50 bij 4,25 meter
Bouwjaar: 1978
Motoren: 2 x Daf 615 van 160 pk en

hebben 2600 draaiuren

- 3 x Dieseltank samen 3000 liter,

- Watertank 1500 liter

- ClI Zeekeuring en Zeerailing

- Stabilisators

- Boegschroef

- Aggregaat Onan 6 kw

- Centrale verwarming ,WWasmachine en Droger
- Zonne zeilen rondom en nieuwe wintertent

- 9 slaapplaatsen

- Ideaal voor permanente bewoning

- Yam rubberboot met 4 pk Suzuki

Vraagprijs € 137.500,00
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